
Curso:

Emprendimiento en el medio rural

Trujillo (Cáceres)
7, 8, 9 y 10 de octubre de 2019



rRESIDENCIA CAMPO ROMANOS: la 
lucha contra la despoblación



1. ORIGEN

Decido emprender en el medio rural porque vivo en un pueblo y sentía 
que tenía que llevar a la realidad mi sueño: la creación de la 
Residencia Campo Romanos 
Mi motivación: la pasión por la tercera edad



Inicio de obras: abril 2014     Apertura residencia: 
febrero 2015













Residencia Campo Romanos es una empresa de servicios 
que cubre las necesidades de las personas mayores en el 
mundo rural con calidad.

-Servicio de limpieza
- Ayuda a domicilio
- Servicio de transporte
- Plazas de centro de día: 15
-Plazas de residencia: 29 
-Servicio de rehabilitación



Febrero 2015- Mayo 2018 :
-Ocupación 100% plazas residencia
- Puesta en marcha del resto de servicios
- Compra de un pajar en Romanos para construir 4 viviendas para 
los trabajadores





Romanos: 112 
habitantes

35 pertenecen a 
mi proyecto: 
residentes y 
trabajadores  que 
viven en el 
pueblo





Mayo 2018- Septiembre 2019
-Invertir en la compra de una furgoneta adaptada para el centro de día
- Ampliación de la Zona de Día 





2. PROCESO de EMPRENDIMIENTO

2.1.OBSTÁCULOS QUE ENCUENTRO AL  EMPRENDER
2.2 OBSTÁCULOS QUE SIGO ENCONTRANDO



2.1. 1- ENCONTRAR TERRENO PARA EDIFICAR

En los pueblos 
nadie quiere 
vender:

Romanos
112 habitantes



2.1.2- COMPRAR TERRENO RÚSTICO

•Urbanismo: informe 
favorable de interés 
social para poder 
urbanizar.
•Elevar gastos de llevar 
la luz, agua y teléfono  
¿Ayuntamiento?



2.1.3- QUÉ HACEN ESAS 
GRANDES COMPAÑÍAS?

* Desesperarte con el 
papeleo.
La Administración debe 
obligarles a resolver en 
poco tiempo cuando 
queremos emprender un 
negocio.



2.1.4- FINANCIACIÓN

No te engañes: el 
Banco sólo presta 
dinero si tiene claro 
dónde “pillar si 
fracasas”



2.1.5 Cuidado con la incompetencia

-La Administración 
cuando mete la pata no 
lo reconoce y el 
perjudicado es tu 
proyecto
- En mi caso el error del 
funcionario  del INAEM 
que llevaba  las ayudas 
MILE me dejó sin la 
mitad de ayuda…unos 
20.000 € y nadie se 
responsabilizó…



2.1.6- LAS AYUDAS 

6.1. La Dirección 
Provincial del INAEM 
calificó mi proyecto como 
MILE (Microempresa 
Local Emprendedora), 
con fecha 03/02/2014.
Inscrita Registro 
Administrativo nº 
MILE 0004-Z-14.



6.2 GRUPO DE ACCIÓN LOCAL: ADRI JILOCA GALLOCANTA

-Mi proyecto existe gracias a 
ellos: aprobaron una ayuda 
del 33% de mi inversión
-Son los auténticos 
dinamizadores de los 
proyectos en el medio rural.
-- Ayudan directamente a los 
emprendedores, en mi caso 
los técnicos de mi zona son 
profesionales como  “la copa 
de un pino”, muy 
competentes.



2.2 OBSTÁCULOS QUE SIGO ENCONTRANDO

2.2.1 LA VIVIENDA PARA FIJAR POBLACIÓN

-Necesitamos viviendas 
en los pueblos para que 
los trabajadores vengan a 
vivir aquí pero ni venden 
ni alquilan.
-El Ayuntamiento no 
tiene dinero ni invierte en  
soluciones 
-- La Administración  ¿¿¿

NI SE VENDE
NI SE ALQUILA
NI SE PUEDEN 
OCUPAR PUEBLOS 
ABANDONADOS

????????



2.2.2- ADSL y Teléfono fijo

Muchos pueblos siguen 
sin cobertura , un 
problema conocido que 
no se resuelve . Esto 
nos impide ser 
efectivos en nuestro 
negocio  y es un freno 
al emprendimiento en 
el medio rural.



2.2.3- LA PROPIA ADMINISTRACIÓN NO NOS HACE VISIBLES

-No pueden sacar ayudas  para la 
despoblación y meter en el mismo saco 
de los pequeños emprendedores a 
CEPYME (Confederación Española de 
Pequeña y Mediana Empresa),  UAGA 
(Unión de Agricultores y Ganaderos)… 
pues ellos se llevan el máximo de ayuda 
porque burocráticamente están mejor 
preparados y siempre cumplen con todos 
los requisitos.
-- Se olvidan de las prácticas certificados 
profesionalidad …Debemos enseñar a 
los jóvenes que tienen una oportunidad 
de trabajo en el medio rural.



2.2.4- MEDIDAS FISCALES QUE NOS AYUDEN A LA 
SUPERVIVENCIA

-No podemos pagar los mismos 
impuestos una empresa pequeña en el 
medio rural que una en la ciudad.

-Un asistido total en Residencia 
Campo Romanos :  1425€ (iva 
incluído)
-- Un asistido total en Zaragoza :  de 
1.600 a 2.000€ (iva incluído)

-- INVERSIÓN????



•Elementos qué repetiría

•Elementos que no repetiría

(aprendizajes, consejos)



1- Trabajo de campo

Estudia las necesidades a cubrir
Analiza la competencia
Flexibilidad para cambiar tu idea…

LO QUE SIEMPRE DEBES HACER:



2. Comprobar tú mismo la información de 
todo

Es tu proyecto y debes asegurarte que todo es correcto:
Sobre todo con  las ayudas y/-o subvenciones 



3- ¿Cómo es el emprendedor?

*  Luchador



* Trabajador imparable



* Siempre en pie!!!!





* No perder la esperanza, la ilusión, la pasión



* Debes adaptarte a las necesidades



* Flexibilidad





CÓMO ES RESIDENCIA CAMPO ROMANOS?





















Premio a la Excelencia en la Innovación de la Mujer 
Rural



Bienvenidos/as al curso:

“Emprendimiento en el Medio Rural”


	Número de diapositiva 1
	Número de diapositiva 2
	Número de diapositiva 3
	Número de diapositiva 4
	Número de diapositiva 5
	Número de diapositiva 6
	Número de diapositiva 7
	Número de diapositiva 8
	Número de diapositiva 9
	Número de diapositiva 10
	Número de diapositiva 11
	Número de diapositiva 12
	Número de diapositiva 13
	Número de diapositiva 14
	Número de diapositiva 15
	Número de diapositiva 16
	Número de diapositiva 17
	Número de diapositiva 18
	Número de diapositiva 19
	Número de diapositiva 20
	Número de diapositiva 21
	Número de diapositiva 22
	Número de diapositiva 23
	Número de diapositiva 24
	Número de diapositiva 25
	Número de diapositiva 26
	Número de diapositiva 27
	Número de diapositiva 28
	Número de diapositiva 29
	Número de diapositiva 30
	Número de diapositiva 31
	Número de diapositiva 32
	Número de diapositiva 33
	Número de diapositiva 34
	Número de diapositiva 35
	Número de diapositiva 36
	Número de diapositiva 37
	Número de diapositiva 38
	Número de diapositiva 39
	Número de diapositiva 40
	Número de diapositiva 41
	Número de diapositiva 42
	Número de diapositiva 43
	Número de diapositiva 44
	Número de diapositiva 45
	Número de diapositiva 46
	Número de diapositiva 47
	Número de diapositiva 48
	Número de diapositiva 49
	Número de diapositiva 50
	Número de diapositiva 51

